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Ihr zukünftiger Arbeitgeber ist ein weltweiter Technologieführer und steht für Hochtechnologie in den Branchen Automobil, Industrie und erneuerbare Energien. Mit 
seinen Standorten in Europa, Asien und Nordamerika bietet er hochpräzise Komponenten aus den Technikfachbereichen Elektroblechstanzen, Feinschneiden und 
Umformen an. Die gute und stabile Marktposition beruht auf der hohen Produktqualität und soliden Geschäftspolitik sowie der Innovationskraft und dem engagierten 
Mitwirken der mehr als 3.500 qualifizierten Beschäftigten. Serviceorientierung und Liefersicherheit, verbunden mit der langfristigen Werteorientierung eines 
mittelständischen Unternehmens, sind die besonderen Merkmale die unseren Mandanten auszeichnen. Das Unternehmen hat für die kommenden Jahren ambitionierte 
Ziele und möchte Sie als fachlich und menschlich passende/n Account Manager*in Automotive gerne für eine Mitarbeit im Vertriebsteam in Sachsenheim gewinnen.

Herausforderungen für Mitmacher*innen:
§  Sie sind im Rahmen internationaler Serienprojekte der vertriebsseitige Ansprechpartner und Betreuer der OEM Bestands- und Neukunden 

§  Sie übernehmen die Kunden- und Marktanalyse und leiten entsprechende Trends und Marktstrategien ab

§  Sie gewinnen neue Projekte im betreuten Kundensegment

§  Sie bearbeiten Anfragen, erstellen Kostenkalkulationen, Cost-Breakdowns und Angebote in Zusammenarbeit mit anderen Fachbereiche

§  Sie bereiten Verhandlungen mit Kunden vor, führen diese eigenständig durch und verfolgen strukturiert die Umsatz- und Profitabilitätsziele

§  Sie begleiten Messen, Fachtagungen und andere Sales Promotion Maßnahmen

Was Sie mitbringen sollten:
§  Sie haben ein abgeschlossenes ingenieur-/ wirtschaftswissenschaftliches Studium oder eine vergleichbare Qualifikation

§  Sie bringen eine mehrjährige Erfahrung im Seriengeschäft der Automobilzuliefererindustrie [System-/Modul-, Komponenten- oder Teilelieferant] mit

§  Sie waren erfolgreich in der Gewinnung und Betreuung im B2B-Geschäft mit Automotive OEM

§  Sie haben ein gutes betriebswirtschaftliches, aber auch technisches Verständnis

§  Sie sind fit im Umgang mit MS Office, CRM-/ERP-Kenntnisse wünschenswert 

§  Sie sind eine verantwortungsbewusste und souveräne Persönlichkeit mit Hands-on-Mentalität, Stehvermögen und guten Kommunikationsfähigkeiten in Wort 

und Schrift – in German as well as in English

Worauf Sie sich verlassen können:
§  Auf eine strategische Aufgabe und die Mitwirkung in spannenden Projekten bei einem zukunftsorientierten und gut aufgestellten Global Player

§  Auf ein angenehmes Umfeld mit einer von Teamgeist geprägten Arbeitsatmosphäre, Open Door Policy und passionierten Kollegen*innen 

§  Auf ein partnerschaftliches Onboarding sowie individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten inkl. Coaching und Mentoring 

§  Auf ein hybrides & agiles Arbeiten mit individuell planbaren Arbeitszeiten, 35-Stundenwoche, 30 Tage Urlaub und Fokus auf Work-Life-Balance

§  Auf Vertragsbedingungen und eine branchenkonforme Vergütungsabsprache inkl. Firmenwagen und der sonstigen betrieblichen Benefits [Unterstützung der 

persönlichen Altersvorsorge, gute Parkmöglichkeiten, Betriebskantine u.a.], die Ihre Erwartungen erfüllen werden

Für vertrauliche  Informationen stehen Ihnen , Telefon  und , mobil   [auch am Frau Maria Pulino +49 211 61089-390, Herr Dimitri N. Lewan +49 172 7256645

Wochenende bzw. nach Feierabend], gerne zur Verfügung. Mit wenigen Klicks stellen Sie uns Ihre Bewerbung über unsere Website oder per E-Mail an 

bewerbung@lewanassociates.de zur Verfügung. Nennen Sie uns bitte auch Ihre Gehaltsvorstellungen sowie Ihren frühestmöglichen Eintrittstermin. Wir freuen uns, 

mit Ihnen ins Gespräch zu kommen und wir versichern Ihnen absolute Diskretion sowie die  Einhaltung Ihrer Sperrvermerke.

Erfolgreicher Mittelstand  |  Added Value Partner Automotive  |  Marktführer

Entwicklungsfähige Karriereposition  |  Hersteller E-Mobilitäts-Komponenten  |  Sachsenheim
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